
























         天下熙熙，皆为利来；天天攘攘，皆为利

往。利与益自古以来就是世人穷尽一生追求之

物。在观赏《华尔街之狼》这部影片之前，我

看过另一部销售题材的经典之作《当幸福来敲

门》。   虽然两部都是高评分的作品，但从影片

的名字上就可看出两部影片讲述是大相径庭的

两种人生轨迹。《当幸福来敲门》的主角拥有

着许多美好的品质，他勤奋、诚恳且永不放

弃，但是他的动力绝大多数的来源于他的儿

子，他在命运的压迫与生活的责任下被动回

击，克服磨难、负重前行最终迎来了幸福的硕

果。这是几经风雨后得见彩虹的人生选择，也

是大众喜闻乐见且推崇的励志人生。而反观

《华尔街之狼》的主角，他选择华尔街作为事

业起点的原因就如司马昭之心，路人皆知。他

对于金钱的渴望与野心贯穿着整个影片，如果

将人生比作一张纸，那乔丹·贝尔福特的人生

则是已然被钱欲的墨洇染殆尽。

         影片中乔丹·贝尔福特靠着聪明的头脑和

果断出击的魄力走上了人生巅峰，他在诡谲的

市场中识辨人心，见风转舵；他利用话术和人

心将富人与穷人的钱尽数收进自己的钱囊中，

赚得盆满钵满。但于此同时他对于婚姻的忠

诚、社会的道德、法律的遵循都被纸醉金迷的

生活所覆灭，最终也落得个锒铛入狱的下场。

诚然这是普罗大众不太愿意接受的人生，因为

它离经叛道、穷奢极欲、站在道德的对立面叫

嚣、充斥裹挟着反乌托邦主义的气息。但是不

营运管理中心：赵阳

可否认，从辩证的角度上看乔丹·贝尔福特作为销

售，非常成功。在影片中”如何把笔卖给我“这一

例题前后出现了两次，当大部分人都在增加笔的属

性为其增光添彩时，只有一人提出：”你能给我签

名吗？”这一点就建立了富有针对性的供需环境，

而这正是销售的本质。 

          乔丹·贝尔福特的下场虽然惨淡，但是从观众

的角度看是在敲响警钟，让追逐利益的人们谨记不

忘初心，恪守原则。而他身上的狼性精神，是我们

可以借鉴学习的。那就是无论在如何艰难的市场环

境下都要明确目标；山不见我，我自去见山，改变

自我策略，以适应环境需求；只有以最恰当的方式

主动出击，才能一击必胜。






